
รายงานฉบบันี้จัดท าในนามของบริษัทหลักทรัพย์ ไอร่า จ ากัด (มหาชน) (“ไอร่า”) เพ่ือเป็นช้อมูลให้กับลูกค้าของไอร่าเท่านัน้ มิได้เป็นการชี้น าหรือเสนอแนะหรือเชิญชวนเพ่ือการซื้อหรือขายหลักทรัพย์ใดๆ ผู้อ่านควรตัดสินใจซื้อหรือขาย
หลักทรัพย์โดยใช้วิจารณญาณของตนเอง ไอร่า รวมทัง้พนักงานของบริษัท ปราศจากความรบัผดิในความเสียหายอันเกิดจากการใช้ข้อมูลในรายงานนี้ ไม่วา่งทางตรงหรือทางอ้อม ทัง้หมดหรือบางส่วน และไม่ถือเป็นการรับประกันความ
ถูกต้องสมบูรณ์และเชื่อถือใดๆของข้อมูลในรายงานนี้ ไอร่า และ/หรือ กรรมการบริษัท, พนักงานที่เก่ียวข้อง อาจมีความสัมพันธ์กับ/หรืออาจให้บริการทางด้านวาณิชธนกิจ และ/หรือ บริหารทางการเงินอ่ืนๆ กับบริษัทที่กล่าวถึงใน
รายงานฉบับนี้ ไอร่าขอสงวนสิทธ์ิในการเปล่ียนแปลงความคิดเห็น หรือข้อมูลโดยไม่ต้องแจ้งล่วงหน้า เอกสารฉบับนี้ใช้ภายในไอร่าเท่านัน้ มิได้จัดท าขึ้นส าหรับการลงตีพิมพ์ในหนังสือพิมพ์ หรือส่ืออ่ืนๆ แต่อย่างใด
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Technical Outlook 
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เปิดบัญชีลงทุน 
Global Trade 
กับ AIRA ได้ท่ีน่ี 

M A R K E T  C A P

1 2 M  T a r g e t  P r i c e  ( B l o o m b e r g )

F u n d a m e n t a l  U p s i d e

REV: $32.641B

Revenue – Net Profit - %Growth(yoy) I n v e s t m e n t  H i g h l i g h t s

Resistant : 11.80  / 13.00

Support : 8.90  /  8.20

NASDAQ : UAA

(REF. LAST PRICE : $10.18 on 03/12/2024)

4 . 1 6  B i l . U S D
(As of 03/12/2024)

2.2216.671 0 . 8 5  U S D

Take Profit : 13.00 / 14.40
Stop Loss : 7.90

04/12/2024

Source : Bloomberg / Tradingview / 
Yahoo!finance / seekingalpha

N.A.
D i v i d e n d  Y i e l d  ( % )

• Under armour is a sportswear company 
specializes in the development, marketing, and 
distribution of performance apparel. Their 
position themselves as leader in the athletic 
apparel industry by focusing on innovative 
products designed which make them  
differentiates it from competitors.

• While US consumer spending still held up in 
2024, weaking demand but in 2025 We expected 
Retail sector to gain some recovery for delays in 
2024.

• In 2Q2025 we expected to see UAA to reset the 
brand which will sacrificing revenue to create a 
healthier base, however the long-term benefits 
of a stronger brand could drive future growth 
and profitability. 

• We think rebranding will Increased brand 
awareness, engagement and enhanced market 
positioning but we expected to see slow start 
and lower result in 1H2025.

Cr. Barclays and Well Fargo
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Rev Growth NP Growth

$Billion

6 . 5 8 %  f o r  c l a s s  A

5 9 . 3 4 %  f o r  c l a s s  C
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